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Als Senior Account Manager beweist du ein offenes Ohr für Kundenwünsche, den richtigen 
Riecher für schlagkräftige Strategien und ein gutes Gefühl für starke Kommunikation. Denn als 
Bindeglied zwischen unseren Industriekunden und der Agentur nimmst du Briefings entgegen, 
übersetzt sie in kreative Sprungbretter und erstellst Timings und Budgetpläne. Du berätst 
strategisch und koordinierst den gesamten Projektablauf – vom ersten Kundenkontakt bis zur 
Umsetzung voll integrierter B2B-Kampagnen in digitalen und analogen Kanälen. Ob Mittelständler 
oder Blue-Chip: Du bist für unsere Kunden ein zuverlässiger Ansprechpartner, der ihre Marke mit 
Fingerspitzengefühl und Sachverstand führt. Steig‘ ein – ambitionierte Kollegen und spannende 
Global Player freuen sich auf einen neuen Projekt-Jongleur. 

Das bringst Du mit:

·  Erfolgreich abgeschlossenes Studium mit Schwerpunkt Marketing oder 
Kommunikationsmanagement, BWL oder eine vergleichbare Ausbildung

·  Mindestens fünf Jahre Agenturerfahrung
·  Umfassende Erfahrung im Projektmanagement inkl. Budgetverantwortung 
·  Strukturierte, gewissenhafte und eigenverantwortliche Arbeitsweise
·  Sicheres, sympathisches und professionelles Auftreten, verbunden mit hoher 

Umsetzungskompetenz
·  Flexibilität und Begeisterungsfähigkeit
·  Englisch (präsentationssicher, verhandlungssicher)

Das bieten wir:

·  Spannende und anspruchsvolle Projekte für ein international renommiertes Kundenportfolio
·  Freiraum zur fachlichen und persönlichen Weiterentwicklung, aber auch bei der Ausgestaltung 

der Projekte
·  Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege
·  Kultur der Wertschätzung und hervorragendes Arbeitsklima
·  Freundliche und hochqualifizierte Kolleginnen und Kollegen
·  Agentureigenes, internes Weiterbildungsprogramm („PH Academy“)

Palmer Hargreaves ist eine expandierende, inhabergeführte Kommunikationsagentur mit mehr als 
180 Mitarbeitern an Standorten in Deutschland, England, Russland und China. Wir sind „breit mal tief“, 
denn wir verbinden ein breites Leistungsangebot – Strategy, Content, Creative und Digital – mit tiefer 
Branchenexpertise. Wir arbeiten für Kunden wie Audi, BASF, Bayer, Deutsche Telekom, Deutz, Ford, 
Henkel, Mercedes-Benz, Miele, Porsche oder SAP. Gemäß unserem Markenversprechen – „Komplexes 
können wir einfach“ – lieben wir erklärungsbedürftige Produkte und komplexe Themen, sind selbst 
im Umgang aber eher unkompliziert.

Zur Verstärkung unseres Teams am Standort Köln suchen wir ab sofort einen erfahrenen

Senior Account Manager (m/w/d)  
mit Marketing- & Digital Know-how

Wir freuen uns auf deine aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen, inklusive 
Angaben zum möglichen Eintrittstermin sowie zu deinen Gehaltsvorstellungen.

Bewerbungen über unsere Karriereseite: www.palmerhargreaves.de/karriere


